
Primer Evento 
Internacional de 
Agronegocios 
Sostenibles









Captar la atención de alguien
clave en un tiempo muy limitado
Generar interés suficiente para
unafutura conversación más
profunda
Comunicar tu propuesta de valor
de forma directa y memorable

Elevator Pitch
¿Para qué sirve?

https://www.google.com/search?sca_esv=008f9e8726f85704&sxsrf=AHTn8zo8V9deacU4hg4m7f0QlFnkjuc50Q:1746495873722&q=elevator+pitch&udm=7&fbs=ABzOT_BnMAgCWdhr5zilP5f1cnRvK9uZj3HA_MTJAA6lXR8yQIHhBi298nC38CQZOY2HEJZWYtA6yNEwnaeJRiu97MFPyAT-HXuwX4YRMM7oFJ_PZbOr_czUYQJBgT1EDcs-kG_enjYHB9EYiOknRY2vDpYCWoPvOsy9JJX83GCHZRdhfdSGSNXCTjJLF2TaWRfgjil-hPpEDZ0oYZVdnUkTAQhRyessBg&sa=X&sqi=2&ved=2ahUKEwjBr56R3I2NAxUiQjABHU_FNLoQtKgLegQIFRAB&biw=1450&bih=812&dpr=2#fpstate=ive&vld=cid:29b87a7f,vid:2b3xG_YjgvI,st:0


Elevator Pitch

https://www.google.com/search?sca_esv=008f9e8726f85704&sxsrf=AHTn8zo8V9deacU4hg4m7f0QlFnkjuc50Q:1746495873722&q=elevator+pitch&udm=7&fbs=ABzOT_BnMAgCWdhr5zilP5f1cnRvK9uZj3HA_MTJAA6lXR8yQIHhBi298nC38CQZOY2HEJZWYtA6yNEwnaeJRiu97MFPyAT-HXuwX4YRMM7oFJ_PZbOr_czUYQJBgT1EDcs-kG_enjYHB9EYiOknRY2vDpYCWoPvOsy9JJX83GCHZRdhfdSGSNXCTjJLF2TaWRfgjil-hPpEDZ0oYZVdnUkTAQhRyessBg&sa=X&sqi=2&ved=2ahUKEwjBr56R3I2NAxUiQjABHU_FNLoQtKgLegQIFRAB&biw=1450&bih=812&dpr=2#fpstate=ive&vld=cid:29b87a7f,vid:2b3xG_YjgvI,st:0
https://www.youtube.com/watch?v=2b3xG_YjgvI&ab_channel=iurisdocTV
https://www.youtube.com/watch?v=2b3xG_YjgvI&ab_channel=iurisdocTV
https://www.youtube.com/watch?v=2b3xG_YjgvI&ab_channel=iurisdocTV


Etapas del Emprendimiento 
y Financiamiento ideal



Ejercicio
Práctico:  

Tu Mapa personal
del pitch



Desafío
Considerando tu Mapa del Pitch,
prepara una pesentación de 60

segundos para presentar tu idea.

Si no tienes emprendimiento,
prepara una presentación para
presentarte profesionalmente

para una organización que está
evaluando contratarte



Las tres
dimensiones del

pitch infalible

Contenido estratégico
Estilo del pitcher
 Soporte visual

Una
presentación

efectiva
alinea las tres



Contenido: 
¿Qué debo
decir?





Validación Tracción



Modelo de Negocio Equipo



Solicitud Llamado a la acción

Estás listo para
invertir con

nosotros?



Estilo
personal 

¿Cómo debo
decirlo?

“No hay un único estilo ganador. El
mejor pitch es el que se siente

natural, conecta con tu audiencia y
respeta tu forma de comunicar.”



Dinámica
¿Cuál es tu estilo?

Elijan el estilo que más los representa
actualmente.
Luego,  marquen el estilo que más les
gustaría desarrollar.
En parejas, practican una frase de su
pitch usando su estilo dominante, y
luego la misma frase con un estilo
opuesto.



Dinámica
¿Cuál es tu estilo?

Una persona con estilo emocional
puede transformar su pitch al estilo
analítico:

Desde niño vi cómo el desperdicio de
alimentos afectaba a mi comunidad. Por eso
creé esta solución.”
El 37% de los alimentos producidos no llegan
al consumidor. Esta solución reduce eso en un
45%.”



Dinámica
¿Cuál es tu estilo?

Una persona con estilo emocional
puede transformar su pitch al estilo
analítico:
Desde niño vi cómo el desperdicio de
alimentos afectaba a mi comunidad.
Por eso creé esta solución.”
El 37% de los alimentos producidos no
llegan al consumidor. Esta solución
reduce eso en un 45%.”



Soporte visual 
Cómo se ve



Errores Comunes





Pitch Ganador 

https://www.youtube.com/watch?v=XmFBl8npoXw&ab_channel=AxelRomero
https://www.youtube.com/watch?v=XmFBl8npoXw&ab_channel=AxelRomero
https://www.youtube.com/watch?v=XmFBl8npoXw&ab_channel=AxelRomero
https://www.youtube.com/watch?v=XmFBl8npoXw&ab_channel=AxelRomero


Herramientas de IA 
Para hacer Pitchs poderosos



Laboratorio de Pitch

Objetivo: Redactar y practicar un pitch
completo de 3 minutos aplicando todo

lo aprendido.



Estructura para Pitch de Negocio (3 min)

Hook / apertura emocional o poderosa (Ej: historia breve, dato
impactante, pregunta clave)

1.

Problema ¿Qué problema real estás resolviendo?2.
Solución ¿Qué ofreces y por qué es diferente?3.
Tracción / Validación ¿Qué logros has tenido o cómo sabes que
funciona?

4.

Modelo de negocio¿Cómo generas ingresos o sostienes el
impacto?

5.

Equipo (opcional) ¿Por qué tú y tu equipo son los indicados?6.
Llamado a la acción ¿Qué quieres lograr con este pitch?
¿Inversión, alianza, cliente?

7.

Estructura para Pitch de Recruitment (90 segundos)

Introducción con personalidad (Ej: “Soy X, y me
apasiona transformar problemas en soluciones
reales…”)

1.

Qué problema/proyecto me mueve?2.
 ¿Qué temas te inspiran o te motivan a actuar?3.
Logros o experiencias clave. Breves, relevantes,
medibles.

4.

Habilidades o propuesta de valor ¿Qué te
diferencia?

5.

A qué quieres postular o proponer ¿Estás buscando
trabajo, mentoría, unirte a un equipo?

6.

Cierre directo y memorable (Ej: “Estoy listo/a para
generar impacto real desde el día uno.”)

7.

Laboratorio de Pitch







Lo que aprendimos hoy

Qué es un pitch y cuándo usarlo

Las etapas del emprendimiento y cómo presentar según audiencia

Las 3 dimensiones de un pitch infalible:

Qué decir (contenido)

Cómo decirlo (estilo)

Cómo mostrarlo (visual)

Herramientas de IA y diseño para potenciar tu pitch

Laboratorio práctico + feedback



Hook / apertura emocional o poderosa (Ej: historia
breve, dato impactante, pregunta clave)

1.

Problema ¿Qué problema real estás resolviendo?2.
Solución ¿Qué ofreces y por qué es diferente?3.
Tracción / Validación ¿Qué logros has tenido o cómo
sabes que funciona?

4.

Modelo de negocio ¿Cómo generas ingresos o
sostienes el impacto?

5.

Equipo (opcional)  ¿Por qué tú y tu equipo son los
indicados?

6.

Llamado a la acción  ¿Qué quieres lograr con este
pitch? ¿Inversión, alianza, cliente?

7.

 Plantilla Pitch del Negocio



Introducción con personalidad1.
 (Ej: “Soy X, y me apasiona transformar problemas en
soluciones reales…”)

2.

¿Qué problema/proyecto me mueve? ¿Qué temas te
inspiran o te motivan a actuar?

3.

Logros o experiencias clave. Breves, relevantes,
medibles.

4.

Habilidades o propuesta de valor ¿Qué te diferencia?5.
A qué quieres postular o proponer? ¿Estás buscando
trabajo, mentoría, unirte a un equipo?

6.

Cierre directo y memorable (Ej: “Estoy listo/a para
generar impacto real desde el día uno.”)

7.

 Plantilla Pitch para
contratación



Promptbook IA para mejorar tu pitch
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